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- è libero da qualsiasi vincolo e legame con banche,
società di gestione del risparmio (SGR), assicurazioni, ...

- non svolge alcuna attività di vendita
- è un libero professionista che presta esclusivamente
consulenza e assistenza ai propri Clienti

- viene remunerato solo dai Clienti

Indipendenza

è l'elemento fondamentale 
della attività del

Consulente Finanziario 
Indipendente
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Numerosi studi rivelano forme sistematiche di irrazionalità nel 
modo in cui gli esseri umani arrivano a determinate scelte 

quando devono affrontare l'incertezza. 

Il funzionamento dei mercati finanziari è lontano da quella 
struttura razionale, improntata a modelli matematici, che si è

andata creando nel corso degli ultimi decenni 
(teoria del mercato efficiente).
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La finanza comportamentale cerca di spiegare 
come le emozioni e gli errori cognitivi possono 
influenzare gli investitori e il loro processo 
decisionale.
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E’ lieto soltanto chi può dare. 

(Johann Wolfgang von Goethe)

GENEROSITA’



www.vanara.info Finanza comportamentale, 12.10.2009

Euclione (lett. chiudo bene) rappresenta la tipica maschera 
del vecchio avaro. La gelosia che ha per la sua pentola lo 
porta a diffidare di ogni persona che incontra e scambia 
qualche parola con lui. Nei suoi dialoghi dimostra anche di 
avere un'indole violenta e collerica con chiunque si 
frapponga tra lui e il denaro. 
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AVARIZIA
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Molière riesce magistralmente a ridicolizzare all’estremo 
l’avarizia e la totale mancanza di sentimenti del vecchio 

Arpagone rendendole drammaticamente amare.

L’avaro Sordi nei panni di Don Arpagone

L'AVARO:

Eccoli! 
Buongiorno figli miei!
Dormito bene?
Che suoni belli! 

(bacia i suoi soldi)
Quanto vi amo! 

("L'avaro" di Molière, 1669)



www.vanara.info Finanza comportamentale, 12.10.2009

L’avido è colui che desidera accrescere il proprio "possesso" .
L’avaro è concentrato nella conservazione meticolosa di ciò che già ha.

“L’avidità è buona, è giusta, 
funziona. L’avidità in tutte le sue 
forme, avidità per la vita, il 
denaro, l’amore, la conoscenza, 
ha segnato l’ascesa del genere 
umano. E l’avidità salverà non 
solo la Teldar, ma anche l’altra 
compagnia in cattive acque, gli 
Stati Uniti d’America“. 

Wall Street, 1987

Gordon Gekko, l’uomo d’affari del momento. 
Nome non casuale: il geco è un piccolo sauro in 

grado di arrampicarsi ovunque

AVIDITA’
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Il rendimento dei BOT è negativo

Il rendimento lordo dei Bot trimestrali 
si è fermato a 0,386%.

Considerando il prelievo fiscale del 12,5% 
e le commissioni applicate dalle banche,

il guadagno si assottiglia fino a diventare negativo.

Sottozero.
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Chi compra BOT ci rimette: perché
c’è ancora chi investe in BOT?

Per abitudine, 
per pigrizia, 
perché non è
informato,
perché non si 
fida …
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(commissioni di acquisto e vendita dei titoli, 

tasso attivo e passivo, …)

... sono spesso trascurate dagli investitori  …

0,7% = 3.500 euro

Per un 
investimento di 
500.000 euro

0,2% = 1.000 euro
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Il mistero degli euro scomparsi

Ben trentasei 
ogni 
settimana:
li spendiamo e
non riusciamo
a capire dove 
sono andati a 
finire …

(La Stampa, 28.09.2009)
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Saldi
Il momento in cui il 
planning è messo a dura 
prova: i capi scontati 
costano poco, ma ne 
abbiamo realmente 
bisogno? 

Shopping
Alzi la mano chi, uscito 
con un amico e 
un'amica, non si è mai 
lasciato convincere a 
comprare cose 
assolutamente inutili. 
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Abbondanza e felicità
(Annibale Carracci)

Grazie per lGrazie per l ’’attenzioneattenzione

Dalle scelte di investimento …

… alla finanza 
comportamentale …

… alla ricerca del benessere


